
Kā, sistemātiski strādājot, noslēgt ar 
klientiem apjomīgākus darījumus… 

Krīze lauksaimniecībā??? 
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Artūrs Kokts 

DeLaval pārdošanas un 
projektu vadītājs 
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Mīts: 
Kā mūsdienās iegūst govs pienu? 
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Realitāte: 
Kā mūsdienās iegūst govs pienu? 
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Realitāte: 
Kā mūsdienās iegūst govs pienu? 
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Par mums 

Plānošana 

Montāža 

Serviss 

Konsultācijas 
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Izejas pozīcijas 2014. gadā 
 

Zaudējām tirgu nākotnes tehnoloģijās 



•  Mobilizējāmies  

•  Izveidojām plānu 

•  Izpratām klientu 

•  Mācījāmies no kļūdām 

•  Izvēlējāmies pareizos 
partnerus 

 

 

 

 

 

8 slaukšanas robotu projekts – modernākais Austrumeiropā 
Reizēm ir tikai viena iespēja – Uzvarēt! 
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•  Nav jātērē laiks – varbūtība 10% 

•  Dzirdēt un saprast klientu 

•  Izmantot vienīgo iespēju, ko dod 

 

•  Pareizie cilvēki - pareizā vietā 

 

 

 

 

 

Klienta viedoklis: NĒ! sadarbībai ar DeLaval 
Lielākais līdzšinējais profesionālais izaicinājums 
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Kas ietekmē piena ražotāja vēlmi investēt? 
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Piena iepirkuma cena 
 



•  Iespēja pārdot bez ES fondiem  

•  Finansējums bez banku 
starpniecības 

•  Iegūstam priekšrocības pret 
konkurentiem 

 

 

 

 

 

Pašu finansējums kā alternatīva ES fondiem 
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Atziņas 
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