Pardosanas komandas aktivizesana
augstaku rezultatu sasniegsanai ar
jauniem klientiem.
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NO KLIENTA IDENTIFICESANAS LIDZ REZULTATAM
ﬁ 3. UzraudZziba un rezultatu

Izvertesana

e, 2. Labi satrenéts pardevejs
ar risindjumu klienta vajadzibai!

x

1. Klienta identificeSana.
lzvirzits mérkis! Skaidras instrukcijas.
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IDENTIFICET «JAUNO KLIENTU>!

* Uznémumao esosa datu baze. CRM! - Pardidis aizmirstos klientus, pardoanas!
Klients mis jau zina - iespgja pardot!

e Valsts tehniskas uzraudzibas agentiiras datubtize. - visa Latvijd registreta

tehnika. Segmenticija pa redioniem, tehnikas tipiem, joudas klasém utt.! KAD, KO, KURS, ir
pircis! JAUTAJUMS: Kad vajadzes jaunu?

e |epirkumu UzraudZibas biroja publiski pieejami datubaze. - Kiienti mekig!
Klientiem vajag! Klienti grib pirkt! PIEDAVA!
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ﬂ’ Mirketinga aktivitdtes, «instrukcijas» pardevejiem, motiviicijas «programmas»,
Specidlie piedavadjumi.
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DARBS AR KLIENTU

LAIKI MAINAS - MAINIES TIEM LIDZI!

e «Satrenéts» pardevejs - apmacibas.
Parlieciba, pilniga procesa vadiSana un kontrole.

 Pardevejs - nozares specidlists
Rund ar klientu vina valoda! Pardot klientam risindjumu, nevis «diska diometru»!
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\k «|Instrukeiju» izpilde, zvani, vizites, piedavidjumi. Klienta «opinion leader» iesaistiSana
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UZRAUDZIBA UN REZULTATU IZVERTESANA

Uzraudziba.
Atskaites to izvérteSana. lespgja readet un pilnveidot darbibu.
Reguldras nodalas un individualds sapulces.

Rezultatu izvertéSana un motivésana
Bonusu un mativacijas programmu izpilde. Rezultatu izveértéSana un vértéjums: ZA[.§, SARKANS.

* Kludu atziSana, rengéSana uz tam, izmainu ievieSano. ﬁ
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I[ETEIKUMI

1. leguldi pardeveja! Cilveki veido kompaniju!
2. Esiaktivs! Negaidi kad klients atradis Tevi. Atradi klientu pats!

3. Radi risingjumus, bet neaizmirsti, ka daozkart ir iespejams radit arf tirgus
niSu konkrétam produktam.

4. Esiradoss!

5. DOMA ARPUS RAMJIEM!
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CONTACT US

=
www.agritech.lv

'i www.facebook.com/StokkerAgritech/
@ Stokker Latvijo

agritech{@stokker.com
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