Potenciala darijjuma
parvérsana pasutijuma

Dalibnieki:

Lielo klientu menedzeri, risinajumu pardevéji,
pardoSanas un uznémumu vaditaji, kuri ikdiena ir
iesaistiti nozimigu un apjomigu darijjumu slégSana ar
esoSiem un potencialiem klientiem

Merkis:

Apgut metodes potencialu darjjumu realitates
novértésana, piemérotas darijjuma stratégijas izvélg,
parliecino$a piedavajuma sagatavo$ana un
prezentésSana, lai panaktu ienesigakus pasutijumus

Metodika:

Potencialu darjjumu vadiSanas biznesa spéle, savu
potencialo darfjumu realitates novertéjums, komandas
darbs ar pardo$anas iesp€jam, savstarpéja pieredzes
apmaina, potencialu darfjumu vadiSanas metozu
pielietoSana

Sagatavosanas darbi:

E-seminaru apgu$ana par pardosanas iespéju
izmantoSanu

Vairak uzmanibas veltit
nozimigakajiem darijumiem! , ,
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Nozimigakas temas:
Potenciala darijjuma novértésanas metodes
* realitate vai sapnis
* musu / konkurentu atbilstibas novértéjums

* informacijas ievakSana lemsanai par darjjuma
talako virzibu

Darijuma stratégijas izvéle
* 6 atSkirigas darfjuma iegG$anas stratégijas

* izvélétas stratégijas ietekme uz kontaktiem ar
klientu

* piemérota risinajuma izvéle, lai uzvarétu
konkurences cina

Kontaktu ar Ieméjiem veidosana
* nozimigako Iémeéju lomas un ietekmes novéertedana

* sava uznémuma veiksmiga pozicionéSana
uzticibas nostiprinasanai

* kontaktu ar Ieméjiem planoSana un kontakta mérka
noteikSana

Sava risinajuma parliecino$a prezentésana
» parliecino$as risinajuma prezentéSanas struktira

* piedavata risinajuma saistiSana ar klienta mérkiem
un vértéSanas kritérijiem

Darbs ar saviem Potencialajiem darijumiem,
pielietojot O,0 metodiku
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