REMOTE SELLING -
Aktiva Attalinata pardosana

Dalibnieki:

Kontaktos ar klientiem iesaistitie darbinieki, kuri
izmanto attalinatas sazinas kanalus aktivai precu,
pakalpojumu un risinajumu piedavasanai

Merkis:

Dot dalibniekiem parliecibu un metodes
mérktiecigai attalinatas pardoSanas kontaktu ar
klientiem veikSanai

Metodika:

E-learning moduli, papildinati ar komandas un
individualajiem vebinariem Attalinatas PardoSanas
metozu un instrumentu praktiskai apgusanai

Ja klatienes saruna ar klientu nav
iespé€jama, tad pardod attalinati!
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Programmas soli:
Aktiva Attalinata PardosSana
*  Remote Selling Health Check™ rezultati

+  Tehnologiju pielietoSana pardo$ana

«  Saskarsmes ar klientiem efektivitate
Remote Selling e-moduli

« Attalinata kontakta ar klientu sagatavo$ana
«  Aktiva klausidanas digitala kontakta

*  Metodes klienta uzmanibas vadisanai
Attalinatas PardoSanas meistaribas vebinari
*  Pro-aktiva pardoSanas zvana struktdra

+ letekmé&joSu vizualo un komunikacijas
paliginstrumentu veidoSana

«  Story Telling pieeja klienta sadarbibas
intereses paaugstinasanai

e Savu virtualo kontaktu ar klientiem trenéSana
- attalinatas pardoSanas nozimigako situaciju
lomu spéles

Individuals atbalsts katram dalitbniekam
(1 akad. st.)
« Attalinatas pardoSanas kontaktu veikS8ana

e Mercuri ieteikumi turpmakai efektivitates
celSanai

Dalibnieka ieguvumi

*  Apgutas jaudigas metodes mérktiecigai
Attalinatas PardosSanas veikSanai

*  Sagatavoti paliginstrumenti Attalinatas
pardo$anas kontaktu efektivitates
paaugstinasanai

« Dalibnieki ir gatavi aktivak izmantot web-
konferences un veikt zvanus, lai nodroSinatu
savu rezultativitati

«  Dalibnieki mérktiecigak virza klientus uz
pirkSanas lemumu
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