SISTEMATISKA
pardosanas planosana

Dalibnieki:

PardoSanas parstavji un vaditaji, kuri ikdiena organizée
un veic pardoSanas aktivitates, biezi kontaktéjoties ar
klientiem, piedavajot preces vai pakalpojumus

Meérkis:

Dot dalibniekiem metodes un idejas pardo8anas darba
ar klientiem meérktiecigakai plano3anai, lai sasniegtu
augstakus pardoSanas rezultatus

Metodika:

Ar pardo8anas darba datorsimulacijas palidzibu,
komandas sacensas augstaku rezultatu sasniegSana,
pielieto apgutas metodes sava pardoSanas darba
sistematiskakai planoSanai

‘ ‘Sistemétisks darbs ar klientu
- prognozéjamaks rezultats!
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Nozimigakas témas:
Pardosanas planoSanas nozime
» faktori, kas ietekmé rezultatu

* rezultata sasnieg3anai nepiecieSamais
ieguldijums

» sistematiskas pardoSanas nozime augstaku
rezultatu sasniegSana

Klientu platforma nakotnes rezultatu
prognozésanai

» platformas izmantoSana pirk§anas potenciala
precizakai novértésanai

» klientu platformas pirk§anas un darba apgabali

» savas klientu platformas sistematiska veido$ana

Laika planosana ka pamats mérktiecigam darbam
ar klientiem

* laika izlietojums darbam ar dazadam klientu /
produktu grupam

e sava darba laika izmantoSanas kontrole
» ka palielinat pardoSanai veltito laiku

» dazadu pardoSanas aktivitasu ietekme uz
rezultatiem

Darba ar nozimigakajiem klientiem organizéSana
* pardosanas darba ar klientiem batiskakie soli

» planoSanas metodes pardoSanas darba
sistematiskakai veik3anai

» prioritadu noteikS8ana darbam ar nozimigakajiem /
parejiem klientiem
Sava pardosanas darba sistematiska planosana
» iepriekd¢ejas sadarbibas ar klientiem novertéSana
* pardosSanas mérka izvirzisana klientam

» vajadzigo pardoSanas aktivitasu planoSana

Individualais pardosanas plans darbam ar TOP 10
nozimigakajiem klientiem
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